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PERNYATAAN BEBAS PENJIPLAKAN
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ditulis «dengan sungguh-sungguh dan tidak ada bagian yang merupakan
penjiplakan karya orang lain. Apabila di kemudian hari terbuktiA bahwa pernyataan
ini tidak benar maka saya sanggup menerima hukuman/sanksi apapﬁn sesuai

dengan peraturan yang berlaku.™
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